Приложение 2 

Условия вступления в программу

Компания может стать Авторизованным дилером GN/Jabra, если она соответствует следующим требованиям:

1) Компания закупает продукцию GN/Jabra у официальных дистрибьюторов 

2) Компания выдерживает необходимые объемы закупок продукции в течение года 

3) Информация о продукции GN/Jabra представлена на веб сайте, в прайс-листе, каталоге, либо коммерческом предложении компании

Компания GN оставляет за собой право изменять условия программы. В случае изменения условий программы авторизованные дилеры будут оповещены об этом за две недели до момента вступления изменений в силу.
Для вступления в программу и получения статуса Бронзового партнера компания должна закупать продукцию GN/Jabra из ассортимента CC&O на сумму 10’000 Euro в год для московских компаний и на сумму 5000 в год для региональных компаний. При больших объемах закупок компания может получить более высокие статусы (см. таблицу).

	Уровень авторизации
	Объем закупок (Москва)
	Объем закупок (регионы)

	Золотой партнер
	 40 000 Euro
	20 000 Euro

	Серебряный партнер
	 20 000 Euro
	10 000 Euro

	Брозовый партнер
	10 000 Euro
	5 000 Euro


Процедура авторизации

Компания, желающая стать Авторизованным дилером GN/Jabra и соответствующая условиям вступления в программу, должна прислать заполненную заявку на авторизацию (Приложение 1) на электронный адрес RUpartner@gn.com в представительство. В последствии, регистрация будет проводится через web site www.jabra.ru через  электронную регистрацию.

Компании в праве самостоятельно выбирать дистрибутора, а также схемы поставок в соответсвии с условиями дистрибуторов. Авторизационные материалы и все виды компенсаций , скидок,  начисление маркетинговых фондов и.т.д.,  будут проводиться через указанного при авторизации Дистрибутора, если иное не обговорено в случае форс мажора.  Информация о статусе партнёра и уровне его скидок доступна каждому из дистрибуторов и может быть подтверждена представительством.
Авторизация проводится ежегодно на основании данных о закупках компании за последний год, полученных от официальных дистрибьюторов. Промежуточные итоги закупок подводятся ежеквартально. Компания GN/Jabra оставляет за собой право пересмотра действующего уровня скидок для партнёра в случае существенного изменения объёмов у партнёра.
В 2008 году, для компаний, не работавших ранее по ассортименту СС&O, но приславших заявку и обозначивших намерение заниматься данным направлением, статус Бронзового партнёра присваевается заочно и подлежит пересмотру (подтверждению, изменению либо отмене) в конце 2008 г.  Компании,  согласовавшие до конца июля 2008 года план по закупкам и план маркетинговых мероприятий, могут также заочно получить статус Серебряного/Золотого партнёра с дальнейшим его пересмотром в конце 2008 г.
Для компаний, производивших закупки в 2007 году,  статусы будут выданы на основании оборота по 2007 году. В случае заинтересованности в лучших условиях, компания может согласовать с предствительством план развития и получить более высокий статус в соответсвии с условиями программы, с дальнейшим его пересмотром в конце 2008 г.

